АНКЕТА
участника тренинга

Пожалуйста, ответьте на эти вопросы. Ваши ответы помогут уточнить задачи предстоящего тренинга. Нам важно знать Ваше мнение, отвечайте, так как Вы считаете правильным.

	Ваша фамилия, имя, отчество
	

	Ваша должность
	

	Начало работы в компании
	

	Как Вы полагаете, что такое продажа?
	

	Что, по Вашему мнению, самое важное в продажах?
	

	Что Вы считаете наиболее сложным в продажах?
	

	Ваши ожидания от тренинга?
	

	В каких обучающих программах (тренингах) Вы принимали участие?
	


	В каких обучающих программах (тренингах) Вы хотели бы принять участие? (нужное подчеркнуть)
	«Ключ к результативным продажам»
«Предупреждение возражений в больших продажах»
«Мастер презентаций»
«Вопросы, как основной инструмент продавца»
«Секреты прирожденных продавцов»
«Работа с возражениями в продажах»
«Лидерство и личная эффективность менеджера»
«Стандарты работы команды»
Другое:

______________________________________________________

______________________________________________________



Спасибо за заполнение анкеты! Желаем Вам удачи!
Департамент по работе с персоналом
